
Estrategias que lograron durante
el primer año de gestión un

de crecimiento en Marketplaces
+600%

Categoría 
Belleza



de venta promedio mensual
+921%
Aumentó en el último año



Contexto



Esta empresa cosmética fue fundada 
en el 2009 por un experto de la 
industria farmacéutica que lanza varias 
marcas en el mercado, entre ellas 
Singuladerm. Sus productos fabricados 
en España se destacan por tener 
formulaciones de alta concentración 
de activos de referencia mundial y por 
tener una técnica de cosmética 
molecular.

Esta empresa llega a Década buscando 
lanzar su marca en Amazon España y 
queriendo internacionalizarse por este 
mismo canal. 

Caso de éxito



Estrategia



Con esta empresa, hemos trabajado 
exhaustivamente en la implementación 
y gestión de diversas campañas en 
Amazon Ads. Nos hemos involucrado 
en todos los formatos disponibles, 
sponsored product, sponsored brand, 
sponsored brand video y sponsored 
display. Mediante el dominio de estos 
formatos, hemos maximizado la 
visibilidad y el alcance de la marca. 

Además, hemos enfocado nuestras 
campañas en palabras clave relevantes, 
aprovechando la capacidad de Amazon 
Ads para mostrar anuncios a usuarios 
que buscan términos específico. Con 
esta estrategia, hemos logrado 
aumentar la visibilidad y el rendimiento 
de las campañas publicitarias.

Caso de éxito



Por otro lado, hemos dirigido nuestras 
campañas a productos específicos, 
destacando sus características y 
beneficios para captar la atención de 
los clientes potenciales. Al resaltar las 
cualidades únicas de cada producto, 
hemos logrado generar un mayor 
interés y aumentar las tasas de 
conversión.

De igual manera, hemos analizado de 
cerca a la competencia, evaluando sus 
estrategias publicitarias y 
adaptándonos para destacar en un 
entorno altamente competitivo. 
Mediante el monitoreo y la 
comprensión de las tácticas de la 
competencia, hemos podido tomar 
decisiones informadas y optimizar 
nuestras campañas para obtener 
mejores resultados.
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Caso de éxito

Asimismo, en el caso de las campañas de sponsored 
display, hemos utilizado audiencias de retargeting 
para maximizar el impacto y la efectividad de 
nuestros anuncios. Con esta estrategia, hemos 
logrado aumentar la relevancia de los anuncios y 
aumentar las posibilidades de conversión.
Por último, hemos trabajado en la promoción de la 
marca en sí misma.

Al crear campañas que resaltan los valores y la 
identidad de la marca, hemos fortalecido su 
presencia en el mercado y hemos fomentado la 
lealtad del cliente. La creación de una imagen 
sólida y coherente de marca ha sido fundamental 
para establecer una conexión duradera con los 
consumidores.



¿Cómo los ayudamos?



Durante el último año de trabajo de 
Década y desde la puesta en marcha 
del canal se han optimizado hasta un 
total de 33 referencias, con el reto de 
tratarse de productos donde es 
especialmente importante especificar 
la información técnica para garantizar 
que el usuario esté satisfecho con su 
compra y evitar cualquier devolución 
posible. Esta información está 
reflejada en el carrusel de imágenes, 
título, bullet points y contenido A+.
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Estudio de keywords

Optimización de la categoría

Optimización SEO en el título 
y creación de la descripción 
de 33 referencias

231 imágenes creadas. Cada 
referencia se ha trabajado 
con un set de 7 imágenes en 
el carrusel.

Imágenes principales con 
efecto diferenciador para 
mejorar el CTR del producto 
con respecto a la 
competencia en los 
resultados de búsqueda y 
mejorar también la tasa de 
conversión.

Creación de 24 Contenidos 
A+. Aquí enlace de muestra.

Creación de 1 Amazon Store 
para España. Aquí enlace de 
muestra.





Métricas
Principales



+17
30%millones

de ACOS

de primeras
ventas

 de impresiones

68% de tu marca conseguidas 
a través de la gestión en 
publicidad.



Además, con esta marca hemos 
trabajado de forma intensa la 
captación de tráfico externo a través 
de las siguientes acciones:
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Activación anuncio de publicidad 
en Taboola para generar formato 
de content ads que nos permita 
promocionar el artículo de 
“Descubre la rutina más completa 
con estos 12 productos de 
belleza”.

Activación del botón de “compra 
en Amazon” en el ecommerce de 
la marca y con activación de 
enlace de afiliados.

Publicación de artículos de blog a 
través de PubliSuites destacando 
los productos de la marca con 
enlace directo a un apartado 
específico de la Store en Amazon.

Apartado de la Store creado como 
landing page de esta campaña de 
tráfico externo para evitar enviar 
tráfico frío directamente a la 
página de producto y evitar 
disminuir la tasa de conversión, lo 
que afectaría al posicionamiento 
orgánico en Amazon.



Todas estas campañas las hemos medido en todo momento 
con Amazon Attribution y se ha conseguido redirigir un total 
de casi 5000 mil clics con las acciones de tráfico externo 
consiguiendo en algún periodo una tasa de conversión del 
9%.

Asimismo, al tratarse de un producto cuyo periodo de 
ventas se intensifica en Navidad, se ha trabajado en adaptar 
las creatividades en el periodo navideño y en crear nuevos 
apartados en la store. 
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Resultados



crecimiento en el primer año 
de gestión de Década

En el último año hemos 
conseguido aumentar la venta 
promedio mensual en un 

Internacionalización y apertura de nuevos mercados 
europeos como único canal de venta europeo; 
Francia, Italia, Alemania.

Más de 13 millones de impresiones en publicidad en el 
primer año de gestión en un solo mercado

Apertura de Amazon Seller y creación de estrategia 
híbrida de ambos canales Seller y Vendor

Listing score con puntuación de 10

Conseguimos Amazon’s choice 
con el término de búsqueda 

Conseguimos la etiqueta del 
número 1 más vendido para 

600% 

291%

+

“BOTOX FACIAL”

“GELES PARA
LOS OJOS”



Somos la pieza que te hace falta para crecer en marketplaces. 
¿Estás preparado para transformar tu negocio?


